I+D+i en COMUNICACION,VENTA ¥ NEGOCIACION Inigo Saenz de Urturi
“El Mago de la Comunicacién”

EN TU CARRERA...

¢ TE HAN ENSENADO A HABLAR EN PUBLICO?
Comunicar, conectar, influir, persuadir...

¢ TE HAN ENSENADO A NEGOCIAR?, ¢ Y. A VENDER?
Tus ideas, tus proyectos, tus productos, tus servicios...

SIN EMBARGO...

“Tu éxito dependera de tu capacidad para influir en los demas.”

TODA TU CARRERA,
E INCLUSO TU VIDA PERSONAL DEPENDEN DE:
TU HABILIDAD * PARA COMUNICARTE
* VENDER Y NEGOCIAR

TELL & SE LL +++ Donde todo comienza a suceder

UNA EXPERIENCIA DE 6 HORAS INTENSA ¥ VIVENCIAL
BASADAS EN TECNICAS DE APRENDIZAJE ACELERADO,
DONDE APRENDERAS

LOS SECRETOS DE LA COMUNICACION, LA VENTA Y LA NEGOCIACION

INSCRIPCIONES;



DELL

ELL& A

UN SEMINARIO ESPECTACULAR
DONDE POR PRIMERA VEZ APRENDERAS SIMULTANEAMENTE A

COMUNICAR, VENDER Y NEGOCIAR

LA VENTA ES UN PROCESO ESPECIFICO DE COMUNICACION

PRINCIPIOS AVANIADOS

La NO Comunicacién
NO existe.

La venta es una transferencia
de emociones

LComo transmitimos, confianza, seguridad, certeza, tranquilidad, pertenencia...?

“La calidad de tu vida es
la calidad de tu Comunicacién.”
Anthony Robbins

Los secretos para que
TODO EL MUNDO te entienda.

Como disfrutar hablando en pablico.

Las 3 claves
para conectar con tu audiencia.

Como provocar sintonia con las personas.

Cémo anadir emocion a tu discurso
y lograr un impacto profundo
en tus oyentes.

Vender es servir.
iAporta valor a tus clientes!

La clave de la venta:

El poder de la Influencia

¢Cudl es la emocion rectora tu cliente?
Por qué compra?
Descubre su patron de decision.

El poder de las preguntas.

¢Como dirigir la mente del cliente?
cComo sistematizar el proceso de venta?
La magia de la persuasion en la venta.
"Vender es la habilidad mdas importante

que todo profesional debe aprender.’
Robert Kiyosaky

TELL & SELL: Aprende a Comunicar, Vender y Negociar

CONECTA, LIDERA, CRECE
CONQUISTA LA EXCELENCIA

iINSCRIBETE
AHORA!

WWW.INIGOSAENZDEURTURI.COM
clientes@inigosaenzdeurturi.com

TEL: +34 679 993 002



